
BerufserfahrungDas macht mich aus

Stärken Persönlichkeit

Extrovertiert

Vernünftig

Kontrollierend

Praktisch

Konservativ

Introvertiert

Gefühlvoll

Unternehmerisch

Visionär

Innovativ
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Jürgen Kitz

Client Partner

Geb. 1969

Diplom Kaufmann, MBA

Standort: Köln

Expertengebiet: 

Vision, Strategie, Marketing, 

Vertrieb, Organisation, M&A 

+49 170 4854214

j.kitz@wcg.de

https://www.linkedin.com/in
/juergen-kitz/

2024–heute 

Client Partner 

WCG

2019–2024

Geschäftsführer Vertrieb & Marketing 

JUNG Elektro GmbH

2010–2019

Geschäftsführer ESYLUX Deutschland

ESYLUX GmbH

2004–2010 

Geschäftsführer 

mk Technology Group

2002–2004 

Consultant, Projektleiter

Van Büren Muth & Partner GmbH

1999–2002 

Business Development Manager 

Maschinenbau Kitz GmbH

WHY?

Ich will Marken stärken, Geschäftsmodelle weiterentwickeln, Strategien für 

Markterfolg, Wachstum und zukunftsorientierte Veränderung entwickeln und 

umsetzen.

HOW? 

Durch konzeptionelle Stärke. 

Mein persönlicher Purpose „to energize passion for exploring“ unterstreicht 

den Mut neue Wege zu gehen.

WHAT?

Ich treibe Dinge beharrlich mit Entschlossenheit voran und setze Strategien 

um.

Strategie 

Leistungsorientierung 

Fokus 

Wissbegier 

Kontaktfreudigkeit
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